
智行理财网
虚拟货币社群如何运营

1、你的潜在客户去哪里，你就去哪里——客户的身边大概率也会有潜在客户。

B

端的业务中客户在老客户的行业里面，在工业园或开发区里面，甚至在各种商会、协会、专精特

新、上下游供应链、总裁班、商务游学等社群圈子里面。甚至地图上、企查查、行业网站等应用

软件都能找到相关信息。

持续增加潜在客户信息数量是持续

达成高目标的重要基础因素

。组织如果能将客户信息数量和质量在整个销售价值链上的价值用数字或虚拟货币的方式换算出

来，销售就有了更明确的行为指导“灯塔”；
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、不要

在加入一个组

织后等着好事从天而降——任何时候好事都不会无缘无故从天而降，好事都是设计的结果。

将欲取之，必先予之。用给予建立一定的关系，在时间的催化下，需求就会从概率中喷发出来。

在组织里面要有更多的好事降临在自己

的身上，首先需要证明自己的价值。评定价值大小的规则由组织来设定。

在网络中一本万利的模型是值得投入的，比如

持续分享，解答问题，解决通用性的问题

（用视频或图文呈现，最终以产品的形式到用户手里）；

3、积极参加活动，建立信任和得到理解是需要时间的——唯有时间才能验证伟大；

4

、帮助值得帮助的人，生意机会自己就会找

上门——主观利己、客观利他。

值得帮助就是利己的判定，让更多人看到是顺其自然的行为。表面的作秀很多时候就是从利己出

发，不必过于抵制，清晰包装和造假的边界就好。

如何引导到实际的创造价值更符合组织的利益才是需要下功夫的地方；

5

、一个五年计划是十分
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重要的——当下的商业环境，五年计划过于奢侈。大方向正确的小步快跑更值得借鉴；

6、首先贡献——将欲取之，必先予之；

7、不要逼迫别人；

8、有备而去；

9、如果在活动中遇到一位潜在客户，安排一次单独会见；

10

、被人视为领导者——如果我们的经历价值

呈现就让TA人无法忽视我们的存在。我们就自然而然的成为KOL关键意见领袖；

11

、一旦人们认识你，看到了你

的表现，他们会开始和你做生意——允许作秀是发动“群众”的必要环节；

12、成熟的关系带来销售；
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搭建网络的意义

 

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    4 / 4

http://www.tcpdf.org

